
Wie Sie neue Kunden finden

Wie schaffen Sie es, neue Kundenkreise anzuspre-

chen? Ganz einfach: Nehmen Sie sich genügend Zeit 

für kreative Auszeiten – und denken Sie positiv.

Einfallsreich

Die richtige Idee
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Ausgefallene Aktionen

Thordis Schütte ist Kosmetikerin und Drogistin. 

Seit mehreren Jahren arbeitet sie selbstständig 

als BDVT-Verkaufstrainerin und -Beraterin. Davor 

sammelte sie in der Kosmetikbranche über 22 

Jahre lang Erfahrung im Verkauf und Vertrieb.
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